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RESUMO

O presente trabalho faz uma introdugao inicial dos conceitos basicos e
do funcionamento do sistema financeiro nacional, dos intermediadores
financeiros, dos mercados de capitais, financeiro e de credito, como pré-
requisito para uma abordagem expositiva da educacdo financeira e de sua
importancia no cotidiano dos odontélogos, destacando as principais opg¢des de
investimentos financeiros do mercado de capitais atual. Também relaciona os
investimentos mais indicados aos perfis de investidor conservador, moderado e
agressivo, além de identificar qual o perfil da carteira dos odontdélogos
natalenses, seus habitos de poupanga, investimento e aspectos socio-
econdmicos.

Palavras chave: - Carteira de investimentos
- Odontdlogos




ABSTRACT

The present work makes an initial introduction to the national financial
system, as prerequisite to an expositive boarding of the main options of
financial investments of the current stock market, relating the modalities, to the
profiles of investors conservative, moderate and aggressive, besides identifying
which is the profile of the wallet of the natalenses odontologists, savings and
investments habits, and socioeconomic aspects.

Key words: - Investments wallet
- Odontologists
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1 INTRODUGCAO

A presente monografia € voltada para os profissionais da area odontolégica
em Natal e visa investigar o nivel de conhecimento destes profissionais com
relagdo a gestdo de suas finangas pessoais evidenciando alternativas de
investimentos, que melhor se adaptem as suas necessidades.

1.1 CONTEXTUALIZAGCAO DO PROBLEMA DE PESQUISA

Sabe-se hoje, que o dinheiro € um dos principais elementos da
modernidade para a concretizagdo de uma vida feliz. Ele ndo é o objetivo final,
mas o meio através do qual se pode suprir as necessidades basicas e realizar
sonhos. Todos aqueles que ndo aprenderam a administrar suas vidas financeiras
enfrentam grandes dificuldades € o que nos mostra o noticiario do dia-a-dia.

Saber o que fazer com o que sobra do salario apés pagar as contas faz a
diferenga na construgéo do patriménio pessoal. A area odontoldgica, por exemplo,
& recompensadora financeiramente, na maioria dos casos, mas ganhar bem ndo
significa ter uma folga financeira uma vez que muitos investem seu capital em
passivos como, por exemplo, uma casa de praia ou até mesmo um carro.

Agora ao se analisar: a aquisicdo de um automével se tem uma despesa
com o seguro (4%2)IPVA (4%*?), estacionamento, manutencdo. Depreciacao
prevista, combustivel e o custo de oportunidade (que € quanto se deixou de
ganhar se tivesse investido seu capital em alguma aplicagdo financeira, por
exemplo: poupanga) isso € uma visdo equivocada do que vem a ser investir.
Contudo surge um problema: As escolas e faculdades ensinam para a vida, mas
se sai delas sem nenhuma base em educacao financeira, pelo fato de nao se
ensinar como administrar financas pessoais.

Existe uma diversidade imensa de investimentos e sua escolha a principio,
se torna dificil mesmo porque o seu perfil de investidor e que vai determinar como
deve se arriscar seu dinheiro.Trés simples perguntas ajudam a escolher: “Quanto
vocé dispde? Quanto pode esperar? E principalmente quanto estd disposto a
arriscar?”.

L .
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Embora parega um pouco complexo e arriscado, até pelo fato do brasileiro
n&o ter cultura de investir, 0 mercado de agdes € uma excelente escolha no longo
prazo tendo uma rentabilidade muito maior que aplicagdes mais seguras como
poupancga, CDB, fundos de renda fixa etc. Contudo aplicar no mercado financeiro
requer ﬁm pouco de dedicagdo na hora de colher informagdes que poderdo dar
subsidios para a tomada da decisdo de compra e venda de agdes, isso pode ser
feito pelo habito de ler o cadermo econdmico dos jornais ou noticias e atualidades
do nosso contexto econdmico atual.

Informag&o € o melhor investimento seja qual for a area que procure, pois
ela ndo isenta os investimentos dos riscos, mas podera ajudar a administrar os
riscos que foram calculados.

Diante do exposto: Qual o perfil da carteira de investimentos dos
profissionais da area odontolégica em Natal?

1.2 OBJETIVOS

1.2.1 Geral

Identificar o perfil da carteira de investimentos dos profissionais da area
odontolégica em Natal.

1.2.2 Especificos

» Ressaltar a importancia de uma disciplina da gestao das finangas pessoais nos
cursos de odontologia.

* Expor os tipos de perfis de investidores existentes, indicando as melhores
alternativas de investimento para estes perfis.

» Obter informagdes sobre os habitos de poupar e investir do dentista natalense.
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1.3 JUSTIFICATIVA

A realizacdo desta pesquisa tem como propdsito investigar quais 0s
investimentos financeiros que compdem o portfolio dos profissionais da éarea
odontolégica em Natal e a partir dai verificar qual o nivel de aversdo ao risco
financeiro deles, uma vez que de maneira geral, os dentistas sdo de tal modo
especializados em sua area que muitas vezes ndo acompanham as mudangas
macroecondmicas do pais.

No cenério econdmico dos tempos de instabilidade inflacionaria, ou seja,
antes do plano Real, culturalmente o brasileiro via na caderneta de poupanga uma
maneira de fugir da desvalorizagdo acelerada do seu salario, mas hoje com o
contexto econdmico atual, toma se imprescindivel conhecer melhor o dinheiro, seu
potencial e como aproveita-lo da melhor maneira dentro orgamento pessoal
através da poupanca e do investimento, despertando o dentista natalense para
realizar aplicagdes mais agressivas, atento ao principal objetivo do investidor:
Maximizar a renda pessoal.

A realizagdo desta pesquisa vem a somar com meus conhecimentos no
sentido de tornar-me um profissional em crescente desenvolvimento, além de dar

minha contribuicdo pessoal ajudando a suprir esta caréncia existente na
sociedade natalense.
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2 REVISAO DA LITERATURA

No momento em que os profissionais da area odontolégica iniciam suas
carreiras cheias de projetos de realizacdo pessoal, evidencia-se a necessidade de
aprender a lidar com as finangas pessoais dentro de um cendrio econémico
conturbado, o fato de n&o ensinarem como fazé-lo nas escolas e faculdades, &
preocupante e vem a agregar dificuldade na construgdo do patriménio pessoal. A
educacgd@o financeira, hoje & tdo importante quanto a carreira escolhida, diante
disso precisamos entender como funciona o sistema financeiro a nossa volta, para
com base neste, encontrar subsidios para aprender a planejar a administragao das
nossas finangas.

2.1 O SISTEMA FINANCEIRO

Com base neste contexto o administrador das finangas pessoais (neste
caso os dentistas), deve ter uma visdo macroeconémica do que € e como funciona
o sistema financeiro a nossa volta, para entender o reflexo de suas atividades no
dia -a-dia das suas finangas.

Conforme Melaggi Filho et al (2000, p.17), “sistema financeiro € o conjunto de
instituicbes e operagdes ocupadas com o Fluxo de recursos monetarios. Entre os
agentes econémicos”.

Para Assaf Neto (2001, p.09), “Sistema Financeiro € um conjunto de
instituices financeiras, que visam em ultima analise transferir recursos dos
agentes econdmicos (pessoas, empresas e governo) superavitarios para os
deficitarios”.

O SFN é regido pelo Conselho Monetario Nacional-CMN, 6rgéo que €
responsavel pela fixagdo das diretrizes da politica monetaria, crediticia e cambial,
tendo como presidente o proprio ministro da fazenda. Cabe ao Banco Central-
BACEN, ser o 6rgao responsavel pela execugdo das normas que regulam o SFN.
S&o suas atribuigdes agir como: banco dos bancos, gestor do SFN, executor da
politica monetaria, banco emissor e banqueiro do governo.
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Dentro do sistema financeiro é preciso ressaltar os meios pelos quais criam
condigdes de realizagdo das operagdes financeiras e estes vem a ser 0 mercado
financeiro, de capitais e de credito, que atuam como uma “ponte” no fluxo dos

recursos financeiros.
Andrezo et al (2002, p.03), conceituam mercado financeiro como:

‘o conjunto de instituicdes e instrumentos financeiros destinados a
possibilitar a transferéncia dos recursos dos ofertadores para os tomadores
criando condigdes de liquidez no mercado”.

O mercado financeiro esta direcionado para facilitar a transferéncia de
recursos de poupadores e investidores, que ao investirem na compra de titulos
(agdes) estdo financiando o capital fixo e de giro de empresas de capital aberto, as
quais emitem papeis (titulos) como forma de captagéo de recursos a juros mais
baixos do que financiamentos bancarios.

Para Gitman (1997, p.36), “mercado de capitais € uma relagdo financeira
criada por varias instituicdes e condigdes que permitem aos tomadores e
emprestadores de fundos de longo prazo (fundos com vencimento acima de um
ano) realizar transacgoes”.

O mercado de capitais caracteriza-se por ser um conjunto de operagoes
financeiras, onde ocorrem a transferéncia de recursos, através da venda de papeis
(titulos de credito) de médio, longo prazo através de intermediarios financeiros.

De acordo com Andrezo et al (2002 p.03),

“mercado de credito € o conjunto de instituicdes e instrumentos financeiros
destinados & possibilitar operagdes de curto e médio prazo”.

Geralmente e caracterizado pelo conjunto de “produtos” oferecidos pelas
instituicdes financeiras, como o cheque especial, por exemplo, que permitem
credito imediato para pessoas ou empresas com problemas de fluxo de caixa.

N - Y

2 __-
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2.2 INTERMEDIACAO FINANCEIRA

Os principais intermediadores entre o sistema financeiro nacional e 0s
agentes econdmicos (pessoas, empresas e governo), sdo os bancos. Eles sdo
responsaveis pelo provimento de servigos financeiros no ambito de criar solugdes
para o fluxo de capitais, podendo ser identificados como: bancos de varejo,
bancos de atacado e bancos de negdcios de acordo com o seu segmento de
mercado. A intermediacdo financeira na economia de um pais € fator
importantissimo como forma de se viabilizar o crescimento e desenvolvimento
econdmico. Atualmente, a intermediacéo financeira € bastante diversificada e se
ajusta as caracteristicas e necessidades de cada sociedade, bem como de cada
um dos seus agentes econdmicos.

Conforme explica Gitman (1997, p.04)

“Servicos financeiros é a area de finangas voltada a concepgéo e a prestagdo de
assessoria, tanto quanto a entrega de produtos financeiros a individuos, empresas
e governo”.
De acordo com Fortuna (2002, p.125), os bancos ainda podem ser classificados
formalmente por sua atuagéo em grupos de atendimento especifico em:
e Private Bank - Atua junto a clientes como pessoas fisicas especiais
de altissima renda ou patriménio.
e Personal Bank — fornece atendimento & clientes pessoais fisicas de
elevada renda, pequenas e medias empresas.
« Corporate Bank - presta atendimento a grandes empresas, podendo
atender bancos de menor porte em alguns casos.

2.3 EDUCACAO FINANCEIRA

Mesmo tendo um bom salario mensal planejar as despesas do dia-a-dia,
muitas vezes torna-se dificil por ndo saber se gastamos mais do que arrecadamos
com o nosso trabalho, evidenciando a necessidade de aprender a elaborar um
orgamento pessoal.

B o K& DPai
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Sohsten (2004, p.01) conceitua orgamento pessoal da seguinte forma: “é a
atitude de prever as despesas e receitas mensais, de anotar e de manter sobre
elas um controle mensal permitindo um acompanhamento dos resultados obtidos”.

Com base no orgamento pessoal podemos excluir despesas supérfluas e
estabelecer objetivos de realizagdo pessoal, dentro de um plano financeiro, o que
possibilitara administrar ativamente as finangas pessoais. Muitas pessoas nio
enxergam que este seja o ponto de partida para a concluséo de projetos pessoais
uma vez que permite o direcionamento da renda poupada para a conclusdo de
projetos de vida.

De acordo com Gitman (1997 p.04),“plano financeiro é uma ferramenta para
direcionar agdes com vistas de atingir os objetivos imediatos e de longo prazo”.

Para Gitman (1997, p.04), “financas € a arte e a ciéncia de administrar
fundos”.

Um dos fins da educacao financeira € conscientizar para a necessidade da
busca pelo conhecimento e de usa-lo para maximizar a poupanga, através da
otimizacao do orgcamento pessoal na administracéo de financas do dia-a-dia , seja
reduzindo custos ou incrementando receitas.

Assaf Neto (2001, p.27) conceitua poupanga como “a parcela da renda
economizada pelos agentes econdmicos, que nao foi consumida na aquisicéo de
bens e servigos”.

2.4 INVESTIMENTOS

Investimentos podem ser considerados como o ato pelo qual um
determinado conjunto de meios de producdo é destinado a produgdo de outros
meios de producdo. Pode ser entendido também como o que aumenta a
capacidade de producdo de bens e servicos de uma economia. Por sua vez, um
bem é considerado bem de investimento se ele se pode agregar valor ao estoque
de capital de uma pessoa ou empresa.

Bon i B P
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Para Assaf Neto (2001, p.27) “investimento representa a ampliacdo do
capital em alternativas que promovem o aumento efetivo da capacidade produtiva
de um pais, determinando maior capacidade futura de gerar riqueza (rendas)”.

A finalidade principal do investimento € a maximizacdo da renda pessoal,
através do rendimento de juros e dividendos, os quais podem ser reinvestidos ou
utilizados na compra de bens e servigos.

De acordo com Melaggi et al (2000, p.40) “renda sdo salarios, lucros, juros
etc... pagos aos individuos pelos fatores de produg@o (capital e trabalho) durante
certo periodo”.

Para Sohsten (2004, p.37) “juros € a renumeracdo que o detentor do
dinheiro cobra para conceder um empréstimo”.

Gitman (1997, p.37) conceitua dividendo como “a distribuicdo periddica de
lucros pela empresa’”.

A geragéo de rendas advindas dos investimentos, sob a forma de juros e
dividendos, somada aos saléarios, contribui para o aumento da capacidade de

financeira, seja ela usada para poupar, investir ou consumir.
2.4.1 Risco

Em todos os investimentos o risco esta associado de alguma forma sendo
compreendido pela incerteza do sucesso de um investimento, havendo, porém
meios de calcula-lo com aproximagdao de modo a administrar o risco do seu

investimento.

O comportamento do investidor normalmente € de aversdo ao risco, ou
seja, ganhar o Maximo sem arriscar o que ja conquistou sendo esta uma reacdo
muito comum em todo investidor, pois ninguém quer perder 0s Seus recursos
(escassos) que ndo terdo retorno garantido.

Risco, segundo Assaf Neto (2001, p.259) “é interpretando pelo nivel de
Incerteza associado a um acontecimento (evento)”.

Gitman afirma que: Aversdo ao risco “é a determinagdo do investidor de

evitar o risco sem querer abrir m&o do maior retorno possivel”

e o Bf TN
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A variac@o do risco esta intimamente ligada em relagdo direta, com a taxa
de retorno de um investimento. Uma das maneiras de diminuir os riscos é
diversificando o seu portfélio tornando-os diluidos dentro de uma variedade, de
investimentos, arriscados e conservadores.

Contudo existe um risco que nao é possivel evitar, é o risco sistematico que
é causado pela desestabilizagdo econdmica de um pais inteiro.

Markowitz Apud Costa Junior et al (2000, p.16) conceitua risco sistematico
como: “o risco que afeta todos os setores da economia”.

2.4.2 Retorno

O retorno € o objetivo primario de uma aplicagdo financeira ou investimento,
sendo mensurado pelo percentual financeiro ganho em relagdo ao capital investido

dentro de um determinado espaco de tempo.
Para Gitman (2001, p.205) “retorno € o total de ganhos ou perdas ocorridos

em cada periodo de tempo”.
Conforme Sohsten (2004, p.239) ‘rentabilidade é a medida do ganho

financeiro nominal”.
Todos os niveis de rentabilidade estéo ligados a niveis de retorno a escolha

do investimento certo € feita de acordo com o nivel de disposicdo do investidor de
correr riscos, para isso damos o nome de perfil do investidor.

2.4.3 Investimento X Perfil

O perfil do investidor &€ que vai pesar na escolha da aplicacdo financeira.
Ele é classificado em trés niveis diferentes, vejamos.

a-) Perfil Conservador

E 0 mais avesso ao risco investe e poupa com cautela.
Investimento indicado: — Caderneta de poupanca

a8 = P i
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Conforme Fortuna (1992, p.156) cademneta de poupanca “e a aplicagéo
mais simples e tradicional, sendo uma das poucas, se ndo a unica em que voce
pode aplicar somas e ter liquidez imediata”.

b-) Perfil moderado

E bastante equilibrado no que tange ao nivel de risco e rentabilidade de
seus investimentos.

Investimentos indicados: —Titulos de credito

—Fundos de investimento

Existem muitos tipos de titulos de credito, mas em todos o principio é o
mesmo: empréstimo mediante remuneragao em razao do tempo.

Melaggi et al (2000 p.140) conceitua titulos de credito da seguinte forma:

“Seriam titulos em que o capital cedido retorna ao seu possuidor ap6s 0
periodo preestabelecido, mais uma remuneragdo (juro), previamente acertada
sobre o capital investido (por exemplo, letras de cambio)”.

CDB - Certificado de Depdsito Bancario, trata-se de um titulo de credito
emitido pelos bancos, no qual o investidor empresta o seu capital a prazo e
rentabilidade pré-estabelecidos. Caracterizam-se como os principais titulos
emitidos por bancos e instituicdes financeiras privadas, federais e estaduais, que
tem por objetivo captar recursos dos investidores através da rede de agéncias.
Entre outras coisas, essas aplicagbes permitem que as instituicdes financeiras
obtenham dinheiro para emprestarem as empresas que necessitem de numerario
para financiar operagoes e negocios.
Parte desses recursos ira financiar o credito direto ao consumidor (via cheque
especial), empréstimos para capital de giro das empresas, compra de bens e
servigos e etc. O volume de recursos que cada banco podera captar € calculado
com base no seu patriménio. Cada banco determina todas as manhas a taxa que
ira pagar nas aplicagdes, esta, variavel de acordo com sua necessidade de captar
recursos.

= o e N
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As duas modalidades de CDBs sao:

e Pré - Fixado é quando no momento da aplicagdo o investidor ja conhece o
percentual de valorizacdo nominal do seu investimento. Bom para periodos
de perspectiva de queda da taxa de juros.

o Po6s Fixados — varia de acordo com um indice que pode ser a TR, TJLP,
TBF, IGPDI ou IGPM.

O RDB - Recibo de Deposito Bancario, tem as mesmas caracteristicas do CDB,
contudo ndo se pode resgata-lo antes do seu vencimento sob pena de perder a
remuneracao (juros) recebendo assim somente o principal.

Debéntures, séo titulos emitidos por sociedades anénimas nao financeiras com 0
objetivo de captacdo de capital de giro ou de investimento. Geralmente sua
responsabilidade € maior que a maioria dos CDBs por implicar em riscos de
credito maiores para empresa.
Assaf Neto (2001, p.88) conceitua da seguinte forma:

“Debéntures, sao titulos de credito emitidos por sociedades andnimas tendo
por garantia seus ativos”.

Fundos de investimentos, sdo a captacdo de recursos mediante a compra de
cotas de investimento para a aplicac&o financeira dos bancos.
Para Melaggi (2000, p.133) “fundos de investimentos sdo a reunido de

recursos para aplicagdo financeira sdo sob a forma de um condominio a
valorizagao das cotas”.

c-) Perfil Agressivo

E o perfl que é mais ousado; e também o que tem as maiores
rentabilidades e riscos.

b= sm F NI
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Investimento indicado: —-Ac¢bes

O Mercado de Acgdes, € aparentemente muito complexo o mercado de
acoes e alheio a muitos brasileiros que nao compreendem seu funcionamento.
Essas pessoas que por falta de conhecimento n&o procuram sequer entendé-lo
perdem uma oportunidade unica de multiplicar seus investimentos.

De acordo com Assaf Neto (2001, p.87) “acdo constitui-se na menor parcela
do capital social de uma sociedade andénima. S&o valores caracteristicamente
negociaveis e distribuidos aos subscritores (acionistas) de acordo com a
participagao monetaria efetuada”.

Existem basicamente dois tipos de agdes:

e AcgoOes ordinarias: s3o acbes com poder de voto nas assembléias da
empresa.

* Acoes preferenciais: sdo agdes que nao podem decidir as questées da
empresa através da votacdo, contudo tem preferéncia no recebimento de
lucros e dividendo ou ainda seu capital investido em caso de dissolugdo da
SA.

Para Gitman (1997, p.37), acdo ordinaria “sdo as unidades que se constitui
a propriedade ou patrimdnio de uma sociedade anénima”.
Assaf neto conceitua agao preferencial da seguinte forma:
“Séo aquelas que ndo atribuem ao titular o direito de voto, porém conferem
algumas preferéncias como”:
» Prioridade no recebimento de dividendos, geralmente um percentual mais
elevado do que o valor das agdes ordinarias.
« Prioridade no reembolso do capital na hipétese de dissolugdo da empresa.
Existem meios de aferir o comportamento do mercado de agdes um dos
mais usados no Brasil € o indice IBOVESPA que reflete uma media das
rentabilidades das agdes mais negociadas.
Assaf Neto (2001, p.229) conceitua indice de bolsa de valores como:
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“E um valor médio que mede o desempenho de uma suposta carteira de
acbes’.

Gitman (1997, p.39) afirma que: Aversdo ao risco “é a determinacdo do
investidor de evitar o risco sem querer abrir mao do maior retomo possivel’

A variagdo do risco esta intimamente ligada em relagao direta, com a taxa
de retorno de um investimento. Uma das maneiras de diminuir os riscos €
diversificando o seu portfolio tornando-os diluidos dentro de uma variedade, de
investimentos, arriscados e conservadores.

Contudo existe um risco que € possivel evitar, € o risco sistematico que é
causado pela desestabilizagdo econémica de um pais.

Markowitz Apud Costa Junior et al (2000, p.16) conceitua risco sistematico como:
‘o risco que afeta todos os setores da economia”.

F~ 5 F iNT
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3 METODOLOGIA

3.1 DELINEAMENTO DA PESQUISA

Nesta pesquisa descritiva, foi abordada a classe odontolégica de Natal, composta
por 1558 dentistas (conforme dados do conselho regional de odontologia no ano
de 2004) de diversas especialidades e faixas etarias, com o propésito de
investigar seu comportamento e habitos de poupar investir.

De acordo com Cervo et al (1996, p.49), “a pesquisa descritiva observa, registra,
analisa e correlaciona fatos ou fendmenos (variaveis) sem manipulé-los”.

3.2 POPULACAO ALVO DO ESTUDO

A populagdo alvo do estudo € composta por uma amostra de 100 dentistas
equivalentes a 6% do universo da populacéo, sendo todos residentes em Natal.

3.3 PLANO DA COLETA DE DADOS
Foi realizada através uma observagdo direta extensiva através de formularios de
entrevista padronizados estruturados. (ver anexo)

Para Andrade (1998, p117) observagdo direta extensiva: “baseia se na aplicacdo
de formuléarios e questionarios; Medidas de opinido e de atitudes; testes:
pesquisas de mercado; Historia de vida etc”.

3.4 INSTRUMENTO DE COLETA E DADOS

O instrumento principal trata-se de um questionario padronizado, com 15 questdes
de multipla escolha, com o intuito de fomecer dados com clareza e eficiéncia,
dando sustentacdo para o estudo realizado, além da prépria convivéncia e
conversas informais acerca do objeto do estudo.
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4 ANALISE DOS DADOS

4.1 DESCRICRO DOS DADOS COLETADOS
Os dados abaixo mostram o perfil sécio econdmico do dentista natalense
além de seu comportamento, como administrador financeiro de suas finangas e
investimentos.
Grafico 1 SEXO

SEXO

40% s3o homens

60% Sao mulheres

Fonte: Pesquisa direta, 2004.

Como se pode observar de acordo com o grafico a populagdo de
odontdlogos natalenses € predominantemente de mulheres com 60% contra 40%
de homens.

Grafico 2 Faixa etaria

FAIXA ETARIA

+de 54
e 48 553 e
e 42247 B b -

De 36241 [

De30a3s e T T e E

De 24 2 29 [ looTrEs

De 18223 s
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e
- AR g T

0% 5% 10%

Fonte: Pesquisa direta, 2004.
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De acordo com o gréafico 2, a faixa etaria predominante com 28% esta entre
24 aos 29 anos, seguida pela faixa etaria de 36 a 41anos com 20% do total. Pode-
se concluir que o dentista natalense € composto por um publico relativamente
jovem.
Grafico 3 Estado civil

ESTADO CIVIL

Divorciados

Solteiros

Fonte: Pesquisa direta, 2004.
O gréfico 3 mostra que a maioria, ou seja, 66% dos dentistas sdo casados,
sendo seguida pelos solteiros que representam 20%.

Grafico 4 Especialidade odontolégica

g

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60%

Fonte: Pesquisa direta, 2004.
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A grande maioria dos dentistas, ou seja, 60% s&o cirurgides-dentista
seguidos pelos protesistas com 14%. (ver gréafico 4)

Grafico 5 Habito de poupanca

COSTUMAM FAZER POUPANCA

Fonte: Pesquisa direta, 2004.
Com relacéo ao habito de fazer poupanca 58% dos dentistas o fazem com
frequiéncia, 22% nao fazem e 20% deles raramente poupam. (ver grafico 5)

Grafico 6 Faixa de renda (em R$)

FAIXA DE RENDA (R$)

{Acima de 3000

De 2501 a 3000 J

De 1901 a 2500 I P

De 1301 21900

De 701 a 1300

até 700

15%  20%  25%

0% 10% 0%  35%

Fonte: Pesquisa direta,2004.
Segundo o gréfico 6, 32% dos dentistas ganham entrem 2.501,00 e
3.000,00.
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Grafico 7 Perfil do investidor

PERFIL DO INVESTIDOR

4%
Agressivos

Moderados

60%
Conservadores

Fonte: Pesquisa direta, 2004.
Conforme o grafico 7, a maioria dos dentistas, ou seja, 60% se consideram
de perfil conservador com relacdo aos habitos de investir, 36% se considera
moderado e apenas 4% se consideram de perfil agressivo.

Graficos 08 a 11 Condigdes patrimoniais
Os resultados da pesquisa, indicam que de maneira geral os profissionais
da area odontol6gica gozam de boas condigdes patrimoniais.

Gréfico 08 Casa prépria

CASA PROPRIA

Fonte: Pesquisa direta, 2004.
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De acordo com o grafico 8, 62% dos dentistas tém 1 casa propria, 26% 2 ou

mais e apenas 12% nao possuem.
Grafico 09 carro

CARRO
46% 12%

2 ou mais _____NAO

Fonte: Pesquisa direta, 2004.
No gréafico 9, 42 % tem pelo menos 1 carro € 46% tem menos 2 o mais e

apenas 12% nao tem.
Grafico 10 - Terrenos

TERRENO

18%
2 ou mais

NAO

Fonte: Pesquisa direta, 2004.
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De acordo com o grafico 10, 70% nao tém nenhum lote, 12% tem pelo
menos 1 lote e 18% tem mais de um lote.

Grafico 11 Imdveis rurais

IMOVEL RURAL

0%
2 ou mais

Fonte: Pesquisa direta, 2004.
No gréafico 11, observa-se que 96% dos dentistas de Natal ndo tém iméveis

rurais e apenas 4% possuem.

Grafico 12 investimentos financeiros

Fonte: Pesquisa direta, 2004.
-92% investem em poupanca.

-28% investem em imoveis.

-16% investem CDB.

-4% investem em ddlar.
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4% investem em agdes.
2% em fundos
Outros investimentos nao foram citados

As informagdes do grafico 12 demonstram que os odontélogos natalenses,
tém um perfil bastante conservador com relagdo a escolha de investimentos
financeiros sobre tudo os que t&ém maior probabilidade de risco.

Grafico 13 Porcentagem de reservas que poderiam ser arriscadas em um
investimento financeiro.

PORCENTAGEM DA RESERVA QUE PODE SER ARRISCADA EM INVESTIMENTO FINANCEIRO

Acima de 50

De 41250 [

’Dea‘l ado

[De 21 330 jE

De 11220

De 1a10

Nada

Fonte: Pesquisa direta, 2004.

Com base no grafico 13, 28% n&o arriscaria nada, e 38% poderiam arriscar
de 1% a 10% do total de suas reservas.
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Grafico 14 Conhecimento sobre o mercado de agbes

Fonte: Pesquisa direta, 2004.
A grande maioria dos dentistas, ou seja, 64% responderam ndo entender
nada a respeito do mercado financeiro e 28% respondeu entender apenas um
pouco. (ver grafico 14)

Grafico 15 POSSIBILIDADE DE INVESTIR NO MERCADO DE AGOES
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Conforme o grafico 15, 58% nao véem possibilidade de investir no mercado
de acgdes, 40% talvez no futuro e apenas 2% se sentem aptos no momento.

GRAFICO 16 INDICAGAO DO MERCADO AGOES

Sim
12%

Fonte: Pesquisa direta, 2004.
50% nao souberam responder, 38% n&o indicariam e apenas 12% concordaram

em indicar o mercado financeiro como forma de investimento para um amigo.

GRAFICO 17 Porcentagem de reserva financeira que poderia ser arriscada
no mercado de agoes.

PORCENTAGEM DA RESERVA FINANCEIRA A SER ARRISCADA NO MERCADO DE AGOES (%)

0% 5% 10% 15% 20% 25% 30% 35% 40% 45% 50%

Fonte: Pesquisa direta, 2004.
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50% ou seja, metade, ndo arriscaria nada, 38 % arriscariam de 1% a 25% e 12%
poderia arriscar de 26% a 50% das suas reservas.

GRAFICO 18 Expectativa de crescimento da economia

PORCENTAGEM DO CRESCIMENTO DA ECONOMIA

> e _z’ Pl 2
20%

0% 5% 10% 15% 25% 30%

Fonte: Pesquisa direta, 2004.

A maioria dos dentistas, ou seja, 28% responderam que o crescimento da
economia ficaria em torno de 2%, conforme mostra o gréafico 18.

4.2 ABORDAGEM ANALITICA DOS DADOS

4.2.1 Perfil do dentista natalense

Os dados obtidos desta pesquisa mostram que quanto ao o perfil do
dentista natalense, tem-se que a maioria (30%) do total de dentistas mulheres
(60%) esta situada na faixa etaria entre 24 e 29 anos. Dos homens 25% de seu
total (40%) também se encontram na faixa etaria de 24 a 29 anos. O que permite
afirmar, que de maneira geral os dentistas de Natal sdo bastante jovens, portanto
mais suscetiveis a introdugdo de novos conhecimentos sobre alternativas de
investimentos mais agressivos.
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4.2.2 Faixa de renda e habito de poupar

Conforme os dados da pesquisa no que tange a faixa de renda dos
dentistas, nos homens a faixa de renda € um pouco maior do que das mulheres,
pois 40% deles ganham entre R$2.501 e R$3.000,00 e 25% acima de R$3.000,00
enquanto que nas mulheres apenas 23,3% ganham entre R$2.501 e R$3.000,00
sendo que outros 23,3% ganham acima de R$3.000,00. Apesar de serem melhor
renumerados, os homens tendem a serem mais consumistas do que as mulheres,
pois 50% dos homens poupam com freqiéncia e outros 25% poupam raramente,
ja@ as mulheres & maioria, ou seja, 60% costumam poupar freqiientemente e 20%
raramente.

4.2.3 Perfil de investidor

De uma maneira geral os dados mostram que 60% dos dentistas
pesquisados se consideram conservadores, quanto a realizagdo de investimentos
financeiros, isso em grande parte a falta de conhecimento sobre como funcionam
as aplicagdes financeiras moderadas (Ex. CDB, RDB e fundos de investimento) e
agressivas (Ex. mercado de acgdes). O fato € que por ndo saber como aplicar o
excedente de suas rendas aplicam em investimentos conservadores como a
poupanca que apesar da seguranga tem indices de rentabilidades muito baixos
quando comparados com outras opgdes de aplicagdes financeiras, contudo os
homens mostraram-se mais dispostos a correr riscos em relagdo as mulheres, isso
porque o percentual de homens que se dizem conservadores € de 35% contra
73% das mulheres.

4.2.4 Condigdes patrimoniais

De uma maneira geral a maior parte dos dentistas goza de boa situacéo
financeira patrimonial, principalmente no que tange a iméveis, pois 88% tém casa
propria, sendo que do total geral 26% tem mais de uma, dado este que evidéncia
a atratividade dos dentistas pelos investimentos imobilidrios que alias sdo bastante
conservadores e pouco rentaveis.
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4.2.5 Portfdlio de investimentos

Admitindo-se que pode haver investimentos simultaneos, o percentual de
dentistas que investem ou ja investiram na caderneta de poupanca é de 92%, em
iméveis 28%, CDB 16% e somente 4% em agdes. Pode-se dizer entdo que o
mercado de acgdes hoje € uma realidade distante do porifélio de investimentos do
profissional dentista de Natal.

4.2.6 Aversao ao risco

Ao deparar-se com a possibilidade de perda financeira 28% demonstraram
aversao total ao risco, isso nos faz perceber o nivel de aversdo total ao risco
financeiro em que se encaixa a classe dos dentistas, contudo quando a
porcentagem de reserva arriscada é de 1% a 10%, existe aceitagio por parte de
38% dos entrevistados.

4.2.7 Mercado de agdes

Constatou-se que 64 % dos entrevistados ndo tém nenhum conhecimento
de acerca do que vem a ser e de como funciona o mercado de agdes, mas 40%
do geral ndo descartaram a possibilidade de investirem no futuro, o que permite
concluir que se houvesse um conhecimento um pouco melhor sobre mercado de
acdes a demanda por este tipo de investimento seria bem maior.
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5 CONCLUSAO

A realidade acerca do portfolio financeiro da maioria dos dentistas
natalenses &€ de grande conservadorismo, em boa parte devida a falta de
conhecimento sobre finangas e investimentos, até por ndo haver na grade
curricular uma matéria de gestdo financeira como forma de preparar os novos
profissionais para exercerem suas profissdes seja qual for o contexto
macroecondmico do pais.

A adogdo de uma disciplina de gestdo financeira como parte da grade
curricular das instituigdes de ensino superior, ndo s6 do curso de Odontologia,
mas em todos os cursos superiores do Brasil, viria a contribuir para a educacio
financeira dos novos profissionais, recém-formados tornando-os aptos ndo sé a se
organizar financeiramente em suas profissdes e empreendimentos mas a investir
no mercado de financeiro como alternativa de maximizar a poupanga pessoal e,
por conseguinte mudar a realidade acerca da falta de cultura do povo brasileiro
sobre investimentos financeiros.

O mercado financeiro poderia langar uma campanha educativa voltada para
a conscientizacdo dos pequenos investidores, como forma de atrair mais
investimentos e conseqientemente movimentar a economia brasileira.
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Liga de Ensino do Rio Grande do Norte
Faculdade Natalense para o Desenvolvimento do Rio Grande do Norte
Curso de Administragédo
Orientando: Rodrigo Arruda
Orientador: Carlos Eduardo Marinho Diniz

Esta pesquisa tem como objetivo obter dados para a conclusiio da monografia do concluinte acima |
citado para obtencdo do titulo de Bacharel em Administracio. ‘

1. Sexo 2. ldade
[] Masculino [Tde18a23 [] de24a29 []de30a35 [ ] de36a 41
[] Feminino [] ded42a47 [ ] de48a53 [ | acimade 54
3. Estado Civil 4. Especialidade
[] Solteiro(a) [] Casado(a) [] Buco-maxilo facial [ ] Endodontista
[] Divorciado(a) [] Vitvo(a) [] Protesista [] periodontista
[] Outros [] Odontopediatra [] ortodontista
[] Outro
5. Costuma fazer poupanga? 6. Faixa de Renda (em R$)
[] Sim [] até 700,00 [] de 701,00 a 1.300,00
[] Nao [1de1.301,00 a 1.900,00 [] de 1.901,00 a2.500,00
[] Raramente [[]de 2.501,00 a 3.000,00 [_] acima de 3.000,00

7.Sabendo que quanto maior o risco do investimento, maior sera sua probabilidade de
ter uma boa rentabilidade, Qual perfil de investidor, melhor lhe representa em relagdo a
disposicao de correr riscos?

[] Conservador Por que?
[] moderado Por que?
[] agressivo Por que?

8. Condigdes Patrimoniais,
Dos itens abaixo, assinale com X, os ja adquiridos por voceé / sua familia:

[] Imével Residencial. Quantos? [] Imbével Comercial. Quantos?
[ ] Terreno. Quantos? [ ] Imével Rural. Quantos?
[] Veiculos. Quantos? [] Outros. Quais?

9. Quanto ao tipo de Investimento, dos itens abaixo, em quais vocé costuma investir ou
ja investiu?

[] Poupanca ] Ouro [ Iméveis

[]CDB [] Délar [ ] Acdes

Q Debéntures [] Letras de Cambio [] Letras financeiras do Tesouro |
[]Fundosderendafixa |[] Fundos de renda variavel |[] Outros Quais?
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10. Quanto vocé arriscaria em um investimento financeiro, sabendo que a possibilidade
de retorno aumenta com o aumento do risco? (Em %)

[] Nada [Jde1a10 [Jde11a20 [Jde21a30 [I31a40

[Jde41a50 [] acima de 50

11. Qual seu nivel de conhecimento com relagdo ao mercado de acdes?
[CINenhum [] Pouco
[ JRazoavel [1Bom

12. Quanto a possibilidade de investir em a¢gdes, Como vocé se classifica:

[] Nao vejo a possibilidade [] Talvez no futuro

[] Estou apto no momento [] Ja sou investidor

Se vocé nao é investidor, quais os motivos?

13. Vocé indicaria o mercado de agdes como alternativa de investimento para algum
parente ou amigo?

[ ISim
[ Nao
[CIN3o sei

14. Quanto em % da sua reserva financeira vocé aplicaria no mercado de acdes.

[]10% [Jde1%a25% |[ ]de26% a50% |[ ]de51% a75% |[]de 76% a 100%

15. Quanto vocé acha que a economia brasileira vai crescer em 2005?

[TJo% [M1% [12% [13% [T14% ou mais




